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Abblamo 15 anni
e siamo ambiziosi.

Crediamo nel valore delle

persone. , , E L
Sviluppiamo talento con \ ‘_(%'(‘ '171d
metodo. =

La fiducia amiamo
conquistarla.




LA FILOSOFIA

LE PERSONE AL CENTRO

Lavoriamo in un mondo
virtuale ma al centro della
nostra realta ci sono donne
e uomini con sogni e
ambizioni, proprio come Te.

64 persone, che
condividono valori, progetti
e un'unica missione.
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«Essere
[agenzia italiana indipendente
N1 al mondos»




HEADQUARTER
Via Bergamo 1, Varedo

SOFTWARE HOUSE
Via Castelfidardo 1,
Monza

}.{ BUSINESS LOCATION
Via Turati 38, Milano

PARTENDO DA QUI E LAVORANDO IN
TUTTO IL MONDO




IL TEAM

4

Mettendo a disposizione un
grande team di
professionisti selezionati

Digital specialist
Social manager
Strategist
Account

Data Analyst
ADV specialist
Graphic Designer

—

Creativi

Buyer

Grafici
Copywriter
Fotografi
Videomaker
Programmatori
Sviluppatori App




Accordo FLAT & OPEN

Consulenza creativa, strategica ed esecutiva erogata
attraverso la nostra tecnologia e comprensiva di tutte le
nostre figure professionali, da utilizzare in base alle
esigenze di comunicazione della vostra azienda.

Attraverso un

metodo
Produzione JUST IN TIME

Contenuti e strategie implementati in base alle esigenze
dellazienda, in linea con la richiesta del mercato.

costituito da
3 pilastri

Fornitura ON DEMAND

Distribuzione delle risorse con interventi mirati ai bisogni

di comunicazione aziendali che ottimizzano costi e
aumentano i benefici.




«Ricevi tempestivamente da un unico
grande interlocutore certificato
competenze e tecnologia
per rendere il marketing della tua azienda
sostenibile e scalabile>>
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MARKETING TECHNOLOGY

Il MarTech & 'insieme delle attivita di
marketing eseguite con |'ausilio della

J# tecnologia, nella quale risiedono i
C’:he Segu_e i/ . software definiti MarTech Stack.
'approccio
scientifico

denominato
MarTech

Il MarTech permette di:

« Raccogliere i dati dei clienti

* Creare le Customer Personas

* Identificare i Lead

* Monitorare la customer experience

« Creare campagne marketing e
advertising totalmente «data driven»
quindi guidate dai dati in maniera
scientifica.

L'apporto del MarTech garantisce alle
aziende un importante vantaggio
competitivo nel mercato attuale.




Supportato da tools
e piattaforme
innovative

La creativita del team viene
supportata dagli strumenti
migliori sul mercato, per
realizzare contenuti e
applicativi di altissima
qualita oltre a campagne
performanti di influencer
marketing, advertising e
web marketing.
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BRIEF CONOSCITIVO
Conoscenza dei bisogni e dei punti di forza per progettare la
soluzione su misura in base a obbiettivi e budget

FIRMA SOLUZIONE ALL IN ONE
Conferma delle ore di consulenza e il team tecnico delineato
per il progetto.

BRIEF TECNICO
Brief con il team prescelto per delineare la strategia del
progetto.

DEBRIEF TECNICO
Condivisione della pianificazione delle ore di consulenza
suddivise in base alle attivita prioritarie emerse.

EXECUTION
Siamo rapidissimi nell'esecuzione delle attivita che emergono
dal brief,

RISULTATI
Analisi e condivisione degli obiettivi raggiunti con valutazione
della strategia e delle attivita.

REPORT e MONITORING
Ogni 20% delle ore viene condiviso il reportage esecutivo con
dettaglio fino ai 15 minuti.

Guidato da un flusso
esecutivo preciso e
certificato

‘» Paprika

Le ore sono tutte certificate e
rendicontate dal software esterno
Paprika, in grado di tradurre il lavoro
iNn un report preciso per ciascun
membro del team coinvolto.




«Trasformiamo idee In
progetti concreti>»



CITY LIFE

citylifesheppingdistrnct it
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Un nuovo modo di fare shopping

| nuevo modello di shopping City Life Shoppirg Districl & il pia grande dstretlo urbano dedicato
alla shopping in ltalia, wn lucgo speciale dove fare | Tuoi acquist! pensalo con una Nuova CoNcazione
di spazio per Ltemipo lberd e (L Ifestyle. Per City Life curlamo a strategia digitale di comunicazione
versoql utentie curiamo la produzione del contenutl multmadiall per valoyizzare il District moderno

dello shopping milanese



SPUMA DI SCIAMPAGNA
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Alla conquista dell’Europa!

ONer, | nEe guidata da una growth strateqy, ha decise
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EICMA

elcmait

2 3 Tutto il mondo su due ruote

" COORTINATA. et it Prnmd fiera mondiale del Molooclo, Ciclo & Acoessan, il piu importante avents
COORDINATA i

feristico del saettore 2 runte
Par EICMA abbiemo realizzato lintera campagna o comunicazions dell evento

dalla strategia digital alla creazione contenuti fino allallestimento dell nitera fiera

LN evenlo stracedinana, eccellenzas tulla ilakans dallatbhdutins intemazionals
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CEETRUS
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Costruendo il futuro del commercio

Non solo un Wwogo, un Centro Commerdiale pud essers unad vera € propra estensione delle passioni di
chilo vive quotidianamente, un'esperienza personalizzata che rispecchia Il proprio pubblco

Abbamo quindi creato una strategia di branding che punti su un approccic omni-channel per
ragaiungsre | seguant macro-obiattivi Awareness locale & reputation, Fidelizzazione della community,
Engagement social e Contant marketing




DELISRTo DELL’ORTO ¥ NOI SCEGLIAMO i-Ride! _5.?‘?

dellorto.it

= =Y

SOCIAL FOTO COMUNICAZIONS
ADV \IDED COCRTINATA

$1C58 SQULDRA CORSE

TIOMCR v

1 DrocuZIonNe (




WROOM

Wroom.org

SVILUFPO ApR

(,;? SR

Tm‘ﬁi‘l
colonrune di
¥ ricarica pit
vicine

Maip

- A o~ Tl At N "y ™ ~y T P T - TR . >~ Tala .
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piu senza batteria!

colonnina direttamente collegate alla mappa per raqgaiungerie, questo
progattc realizzate per Wroom, che ogqi punta a diventare leader nal
riformimento dr energia elettrica per la rcanca della auto elatiriche
1 gestione diretta da Pc di tutte e instatlazione rende il processe di




Partners in wine.
PFodere Don Catalde e il frutto el lavoro di 5 generazioni di produttor

yolla a nat per 1o sviluppo dal lora nuove

di vino Lafamiglia Rocca siér

brand & noi non stiama tradendo le acpettative Abbiamo sviluppate un

brand che fonde in

vinicola di un

Cltre alio sviluppo del brand e dellimmagine coordinata abbiamo curatoe

' -

anche & loro sito web e ci occupiamo attivamente della comunicazione
onine e offline, producendo contenull di allissimao livelio e strutturanc

campagne adv orientate alla vendita B28 in italia e all'estero
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FIT
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Il gruppo FitActive e il leader italiano
per numero di palestre, con piu di 80
club € ormai un’ istituzione.

Per il gruppo seguiamo campagne
pubblicitarie specifiche, on-line e off-
line, dalle campagne Spotify alle
affissioni per le citta ed i centri
commerciali in tutta Italia.

La comunicazione continua e l'effetto
ridondanza sono i punti cardine dello
sviluppo del franchising.
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GESTIONALE

Analisi, analisi e ancora analisi

Il gestionale di Fastweb gestisce la presenza dei verditor allinterno dei
centri detla grande distribuzione, traccia | contratti venduti, lanagrahca
client: e racceglie le statistiche per reqione e citta. Questi dat: vengono

pol raffrontatl tra loro per miglicrare le performance di vendita



DALLE START UPALLE
GRANDI AZIENDE
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Il potere del Master Mind e ['azione tempestiva del team che
trasforma le idee in progetti ed i progetti in risultati concreti

Cio che fa la differenza e la costante, simultaneaq, integrazione virtuosa
di informazioni, competenze e techologie.

Siamo il tuo
Master Mind

Un Master Mind si costituisce
quando piu persone coordinano
insieme sforzi e conoscenze, in
uno spirito di armonia, per
conseguire uno scopo comune
ben preciso
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dun® bradstreet

CRIBIS attesta che

In data ZMAGGIO 2020

la Societa AGENZIA YES! SRL

ha ottenuto il

CRIDIS

Prime Company

il riconoscimento di massima affidabilita commerciale

Il riconoscimento & basato sul CRIBIS Rating, un indicatore dinamico e costantemente aggiornato
sulla affidabllita dell’azienda

.-l{c»gqu &

Sales Leader Amministratore Delegato
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Agenzia Yes! sostiene e supporta attivamente
'Associazione Cancro Primo Aiuto
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«Ci ha permesso, nei momenti di overflow, di
avere un team dedicato per la campagna

marketing, senza dover assumere personale,
risparmiando tempo e costi.»

«|l partner ideale per supportare il
marketing della nostra azienda.»

«Ci hanno supportato anche nella fornitura
della tecnologia, aiutandoci nella
digitalizzazione che volevamo iniziare da anni»



Come ti possiamo aiutare?




M contattaci

“' 'y

|8 0362 24.35.95

% ' info@agenziayes.it

|I;;ww‘ www.agenziayes.it




No stress,
say Yes.






